
Avril 2009

SupplyChainMagazine.fr  ●  19, rue Saint-Georges - 94700 Maisons-Alfort

Pour vos appels d’offre

CHARIOTS 
ELEVATEURS

2e ÉDITION

MANULOC



NOM DE LA SOCIETE MANULOC 
Appartenance à un groupe MANULOC 
C.A. monde 2008 200 M  
C.A. France 2008 200 M  
Etes-vous :  

- Fabricant  N 
- Distributeurs  O 

Réseau intégré  O 
- Nb d’agences  20 

Réseau de concessionnaires  O 
- Nb de succursales  35 

Nb de techniciens dédiés à la marque  485 / 750 
Principaux secteurs d’activités  INDUSTRIES, LOGISTIQUE 
Trois principaux clients  LOGIDIS CARREFOUR, GEFCO, AREVA 
TYPES DE CHARIOTS COMMERCIALISES  

• MAGASINAGE  
- Transpalettes manuels  O 
- Transpalettes électriques  O 
- Gerbeur  O 
- Préparateur de commande  O 
• CHARIOTS  
- Chariots frontaux thermiques  O 
- Chariots frontaux électriques  O 
- Chariots à mât rétractable   
- Chariots bi et tri directionnels  O 
- Chariots élévateurs grande charge/ 

porte conteneurs  
O 

- Chariots élévateurs  tout terrain O 
- Chariots à usage spécifique  

Si oui, précisez (porte bobine, 
pinces…) 

O 

- Chariot filoguidés ou optoguidés  O 
- Autres ? Précisez LOCOTRACTEURS, NACELLES, 

BALAYEUSES, CHARGEUSES, PORTES et 
QUAIS 

Produits phares  FRONTAUX THERMIQUE 
TYPES DE SERVICES PROPOSES  

- Location courte durée O 
- Location longue durée  O 
- Contrat de maintenance  O, préventifs, curatifs, full service 
- Délai d’intervention minimum  4 Heures, « hors Technicien à demeure » 
- Financement  O 
- Occasion  O 
- Gestion de parc en ligne  O 
- Formation cariste  O 
- Autre ? Précisez conseil et externalisation de fonctions de 

logistique industrielle 
Lancement de nouveaux produits ou 
services en 2008 ?  Si oui, précisez. 

O, Contrat exprimé en heure de marche 
adapté à l’utilisation réelle du Client 

Dernière innovation technologique O, Gestion de parc système i-veille, siège 
rotatif pour vision arrière,  



Stratégie commerciale 2009/2010 Accompagner et développer notre Clientèle 
avec nos Produits de crise, en exclusivité :  
1. « MANULOC SOLUTION » : APPORT DE 

CASH 

PAR LE RACHAT DE PARC 

2.  « CONOMAN » : ECONOMIE IMMEDIATE 

SUR LA MAINTENANCE DE PARC 

3.  « OPTILOC » : REDUCTION IMMEDIATE 

DES 

COUTS DE LOCATION 

Engagement souple avec des contrats de 
progrès actifs dés la première année 
d’exploitation. 
Poursuivre notre développement avec nos 
Clients en Europe. 

 


