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AXALTEC

1. NOM DU CABINET AXALTEC

2. Date de création 2006

3. Nom du principal dirigeant 
Jean Christophe ABER

Arnaud GAUTHIER
Sébastien DORE

4. Nombre de salariés en 2007 5
5. Nombre de consultants spécialisés 

en SCM en 2006 
(dont achat, production, logistique…)
- 5 consultants en propre
- 10 consultants experts en sous-traitance

6. Filiales étrangères Non
7. Chiffre d’affaires 2006 (millions d’euro) –

8. Chiffre d’affaires 2007 (millions d’euro)
(prévisionnel) 600 k€

après une année d’existance
9. Etes-vous en situation de recruter 

des collaborateurs ●
Si oui, combien d’ici juin 2008 

en cours de recrutement
sur 4 personnes en 2008

Quel profil Consultant Supply Chain,
Consultant JDE

10. Domaines d’expertise 
(ex. production – distribution – transport – 
SCM – Achat – SRM – CRM – traçabilité –
Conduite du changement…) 
- Cabinet Spécialiste Supply Chain
- Expertise métier et Système d’informations
- Processus et organisation Supply Chain
- Conduite du changement et 
- BPR
- Maîtrise ERP sur JDE et APS sur n.SKEP 
de DynaSys

11. Principaux secteurs d’intervention
(ex. industrie – aéronautique – textile – 
automobile – PGC – high-tech…)
- Industrie
- Agroalimentaire
- PGC
- Distribution

12. Principales références client Ricard, Allibert,
Linpac, Facom, Mindscape, …

13. Connaissance d’outils informatiques 
(ERP, GPAO, APS, WMS, MES, TMS, autre) 
et de leur mise en œuvre ?
Si oui, lesquels 
Mise en œuvre :
- ERP : tous modules JDE
- APS : n.SKEP de DynaSys
- GPAO : Prodstar

14. Capacité du cabinet à accompagner le client
dans le déploiement de la solution aux niveaux 
- stratégique 
- tactique
- opérationnel

Déploiement de la solution du niveau
Stratégique au niveau opérationnel

15. Aptitude du cabinet à intégrer
l’outil informatique ●

Si oui, en propre ou en sous-traitance ●
En propre et en sous-traitance

16. Principaux points forts du cabinet :
- Cabinet Supply Chain possédant la double
expertise métier et SI 
- Cabinet de proximité déployant son expertise
aussi bien au niveau stratégique 
qu’opérationnel
- Mise en place d’un réseau d’agences 
régionales du cabinet Axaltec, toujours dans
un esprit de proximité et de partenariat client

17. Dernières publications/études réalisées 
18. Faits marquants en 2006

- Déploiement des agences Axaltec régionales  
- Contrat de partenariat avec DynaSys

19. Perspectives d’évolution 2006/2007
- Doubler le CA pour 2008
Soit de 600 k€ à 1.200 k€

20. Valeurs de l’entreprise
AXALTEC déploie une méthodologie adaptée
aux entreprises Middle Market et s’engage
durablement dans des actions opérationnelles
de proximité depuis l’audit stratégique 
en logistique à l’intégration de systèmes 
d’information. 
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